
【ASA×七猫免费小说】稳固流量 · 真效增长

⚫ 品牌名称：七猫免费小说

⚫ 所属行业：小说阅读

⚫ 执行时间：2024.02-12

⚫ 参选类别：效果营销类



营销背景

中国小说阅读行业进入存量市场 增速放缓 竞争激烈

行业
视角

用户
视角

⚫ 随着短剧兴起，便捷性和即时满足感影响了用户的娱乐习惯，用户注意力不断被分散

⚫ 在线阅读同质化竞争严重，内容价值被放大，爆品内容形成优势

⚫ 2024年阅读市场规模达404.3亿元，用户基数接近饱和点，市场增速放缓

⚫ 众多小说APP纷纷涌现，市场竞争愈发激烈，流量池红利更为分散

⚫ 七猫作为行业领军者，在行业增速放缓、竞争加剧的背景下，同样面临获客难的挑战



营销目标

目标一 目标二

巩固七猫竞争优势，利用爆

品网文内容汇聚高质量人群

提升七猫用户规模

使七猫App内容更直接精准

地触达潜在用户



策略与创意

【营销策略】

“人群策略×内容策略×提效策略”共同驱动七猫免费小说增量提效

人群策略

通过关键词精细化布局

形成用户心智占领

提效策略内容策略
1 2 3

探索TA人群兴趣需求

最大范围触达有兴趣的泛人群

搜索前→中→后全链路抢占

高效攻坚用户

“用户×内容”共振

形成有效双向匹配

“匹配模式+竞价逻辑”组合

降本增效

前后端数据互通

实现ROI最大化



执行过程/媒体表现

【执行1：人群策略】

通过关键词精细化拓展，形成用户心智占领

紧收口

深耕耘

行业词、品类词  …

品牌词

竞品词、核心词  …

兴趣词、潜在意向词  … 

守阵地

锁核心

拓流量

挖需求
泛

精

Step1：根据词性，排兵布阵 Step2：梳理矩阵，精准施策

广撒网

守住品牌阵地，随时随地，首屏可见

精准触达高意向用户

防止竞品截流

锁住“精搜”人群，占领用户心智高地

小说 免费小说 番茄小说 晋江小说

拓展高价值兴趣词、小流量长尾词

竞价成本低 阶梯差异竞价

定期淘汰低效词 稳定流量和转化



执行过程/媒体表现

【执行1：人群策略】

探索TA人群兴趣需求，分层触达，最大范围触达有兴趣的泛人群

“内容层”关键词

庆余年

逍遥四公子

雪中悍刀行

世子无双

第一凤女

大热IP

假千金她不装了

重生七零再高嫁

春棠欲醉

男频

女频

烽火戏诸侯

天蚕土豆

北川

唐家三少

宝妆成

知名作者

喵喵大人

风羽轻轻

锦一

“用户需求层”关键词

睡前阅读

通勤小说

等车看书

碎片时间阅读

阅读场景

书荒

无广告阅读

不收费的小说

不花钱看小说

用户痛点

经典小说

高评分小说

热门小说

情感驱动

玄幻小说

甜宠小说

穿越小说

小说类型

热点借势词

暑期小说推荐

国庆书单

春节追更

高考后必看小说

节日

热播剧原著

爆款网剧原著

热剧同类型小说

影视联动

情感

功能

热点



执行过程/媒体表现

【执行2：内容策略】

“搜索前 → 搜索中 → 搜索后” 布局搜索链路，高效攻坚用户

Today标签页

搜索前
醒目黄金位

强势引导

搜索标签页

搜索中
拦截竞品

更多下载

搜索结果页

搜索后
霸屏吸睛

精准获取

严防竞品



执行过程/媒体表现

【执行2：内容策略】

“用户×内容”共振，形成有效双向匹配

听书 短剧小说

读 听 看

多场景 /卖点呈现
吸引特定用户群体

内容卖点 人群

“关键词×内容”定制展示
有效承接用户 CTR

+20%
CVR

+25%

拓展用户群

除小说群体外

增加短剧/听书群体

实现千人千面

不同群体不同展示

提升转化率

预防用户流失

刺激用户兴趣点

唤醒需求

结果页独占

最大化释放七猫内容

催化用户决策



执行过程/媒体表现

【执行3：提效策略】

匹配模式+竞价逻辑组合降本增效

成本 付费表现

广泛匹配+搜索匹配

多种匹配模式

市场竞争

降低获量成本 提升产品ROI表现

提升效率

逐步操作，缩短生效周期

多种词类差异化出价，提升转化

基于市场竞争的判断

前置明确目标成本预期

竞价的运作机制

竞价逻辑

泛关键词
低价匹配精准搜索词

次位竞价
降低关键词成本



执行过程/媒体表现

【执行3：提效策略】

前后端数据互通，实现ROI最大化

前端数据

点击率 下载率

搜索词
广告

支出

安装

次数

后端数据

用户

监控

新增

管理

关键词

付费

内部

管理
CPA

CPT

数据归因

展 /点 /消API模块

数据交互模块

监控模块

提升关键词优化价值

数据表现好

提价/维持

数据表现一般

跟踪处理

数据表现差

降价/屏蔽



营销效果与市场反馈

30%
拉新获量环比提升

49%
拉新成本较市场均值低

20%
投资回报率环比提升

拉新量 拉新成本 R O I

【营销效果】
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