
英菲克产品创新设计提升鼠标种草效果

l 品牌名称：inphic英菲克

l 所属行业：3C数码

l 执行时间：2024.06.01-08.30

l 参选类别：种草营销类



营销背景

• 随着电竞产业的火爆崛起以及办公智能化、数字化程度的不断加深，消费者对于鼠标的性能、功能

和设计都提出了更高要求。电竞玩家追求高 DPI、低延迟、丰富可编程按键的专业电竞鼠标，以满

足他们在激烈游戏对抗中的操作需求。市场国际知名品牌凭借深厚的技术积累、好的品牌形象以及

成熟的营销渠道，在高端市场占据主导地位；而英菲克给用户的品牌认知一直在办公领域，急需电

竞方向的创新产品和年轻的营销渠道获得用户的认可。

• 选择符合定位的站外种草渠道作为主渠道，能够通过真实用户、意见领袖的分享和推荐，在目标受

众群体中建立产品认知和信任，形成口碑传播效应，进而有效提升产品销量和品牌价值。

产品力
产品创新设计

营销力
年轻渠道+专业内容



营销目标

• 通过站外数码科技博主专业化种草营销，全方位提升英菲

克 in 系列鼠标在目标市场的影响力，提升产品销量、增加

品牌价值。打造99价位爆款产品以及百元好看好用质价比

高的电竞鼠标。将英菲克自主设计的机甲风格以及舒适手

感植入用户心智。



策略与创意

• 精准定位目标受众：英菲克 in 系列鼠标的目标受众细分为游戏玩家、办公人群、学生群体等。

针对不同群体的特点和需求，制定差异化的种草策略。把产品外观设计、手感、性能配置等通

过目标受众喜爱的测评植入。

• 多元化内容营销：在 B 站上，与游戏、科技类 UP 主合作，制作深度评测视频、创意短片等，

吸引年轻用户关注。在抖音上，通过演示操作、游戏实战等方式展示产品性能，以直播进行落

地转化。



策略与创意



执行过程/媒体表现

• 产品创新阶段：对受众人群做精细化分析，在产品定位阶段从颜值、手感、性能满足用户需求。

达人内容营销端，从功能向价值到情感向价值都考虑到有话可说。

• 爆款推广阶段：选择符合电竞游戏且拥有年轻用户的B站作为主推广平台，通过细分领域的博主

输出专业化内容达到种草效果。

• 升级款推广阶段：通过芯片升级，款式升级提高产品性能，通过对比评测突出专业化职业化的特

点。

推广组合：官方矩阵活动推广+数码科技内容+程序化广告投放



营销效果与市场反馈

种草播放量超200万，用户对品牌的价值评价整体提升
IN9成99元爆款产品

IN9pro、IN6、IN10占据一定电竞用户心智


