
陈大鹏

l 公司及职务：辽宁达因防腐工程有限公司售渠道负责人

l 参选类别：年度数字营销创新力人物

形象照
T I F 格 式 或 1 M 以 上 J P G 格 式



人物简介

作为传统制造业品牌方的营销负责人，陈大鹏在市场营销领域深耕多年，积累了深厚的行业经

验，对市场有着敏锐的洞察力。在市场需求分析方面，他堪称行家，能精准把握行业动态与趋

势，进而为产品量身定制行之有效的营销策略。

在技术革新的浪潮中，陈大鹏始终走在前列，十分注重技术创新与应用，擅长运用先进工具优

化生产流程，不断提升产品的市场竞争力。在客户关系管理上，他凭借出色的沟通与协调能力，

与客户建立起稳固的合作关系，为业务的持续增长注入强劲动力。凭借专业的背景知识和丰富

的实战经验，陈大鹏已然成为市场营销领域中不可多得的杰出人才 。



数字营销领域突出表现

★曾长期跟踪客户欧姆龙健康医疗，在客户每一代产品（如血压计、体温计等）更迭换代时导入3M材

料。主要应用在小部件组装，面板组装，壳体密封，屏幕保护等。如，2015年发现客户在新开发电子

体温计的时候遇到测温单元在小空间灌封粘接问题，利用类似成功案例说服客户，进行一系列测试最

终解决客户难题，拿到客户全部体温计胶水份额。



数字营销领域突出表现

★2012 年开发新客户固特异轮胎的标签业务，个人当年销售增长率超 100%，获3M 销售 

HeroTOP100 奖励。300 万/年。

★2013 年在宇田电子发现手机天线组装业务机会，利用 3M 在多平台的成功案例和技术实力，从韩资

供应商手上抢到份额。

★2017 年利用 3M 标签拿到客户首订单，之后发现 ecu 芯片环氧底料的生意机会，利用几个产品整

合一起的综合性价比的优势拿到订单包。



数字营销领域突出表现

★从 2019 年松下汽车电池大连建厂开始跟进，拜访松下的多位日本顾问以及中方管理层，累计组织 

10 次技术研讨会，推广 3M 在电芯固定以及电池包组装的成功经验。在松下组装方式以机械固定为主

的条件下继续寻找生意机会，2023 年已在生产辅材上销售 20 万/年，并成功把经销商导入到松下电池

的供应商列表，对主材的销售如吸音棉等业务也有 100 万的销售额。

★2021 年与汽车电池客户新源动力建立联系，发掘了客户燃料电池离子交换膜的定位的痛点，2022 

年在上汽大通项目上销售额 30 万。



业界评价

客户视角评价：

• 作为陈大鹏的客户，我们深刻感受到了他在数字营销方面的卓越能力和创新思维。在合作过程中，他始终能够准确把握
我们的需求，并针对性地提出切实可行的营销方案。这些方案不仅创意十足，而且能够精准触达目标受众，有效提升了
我们产品的市场影响力和销售业绩。更难能可贵的是，陈大鹏非常注重与客户的沟通协作，总是能够及时响应我们的反
馈，不断优化调整营销策略。这种以客户为中心的服务理念，让我们深感信赖和满意。

合作伙伴视角评价：

• 与陈大鹏的合作，让我们深刻体会到了什么是真正的数字营销创新力。在项目中，他不仅展现了深厚的行业知识和技术
背景，更以其独特的营销视角和敏锐的市场洞察力，为双方的合作带来了源源不断的创意和灵感。他非常注重团队协作，
总是能够充分调动各方资源，确保项目的顺利推进。同时，他对于营销效果的追求近乎苛刻，这种精益求精的态度，使
得我们的合作项目屡屡取得超出预期的成功。

同事视角评价：

• 在同事眼中，陈大鹏是一位极具魅力和影响力的领导者。他不仅具备卓越的技术研发能力，更在数字营销方面有着独到
的见解和丰富的实战经验。在日常工作中，他总是能够以身作则，带领我们不断探索和创新，推动团队整体能力的提升。
他非常注重团队氛围的营造，总是能够倾听我们的意见和建议，给予充分的信任和支持。在他的带领下，我们团队不仅
完成了多个具有挑战性的营销项目，更在行业内树立了良好的口碑和品牌形象。


