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七猫小说

l 公司网址：https://www.qimao.com/

l 微信公众号：七猫品牌广告营销

l 参选类别：年度数字营销创新力互联网媒体
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公司简介及核心优势

• 七猫发展历程

2017 2018 2019 2020 2021 2022

2017.02    七猫公司成立；

2017.05    原创网文平台“七猫中

文网”上线。

2019.07   七猫获百度战略投资；

2019.12   北京原创二部成立，专

注男频IP孵化。

2021.01  七猫投资数字出版行业A
股上市公司“中文在线”；

2021.10   七猫全资收购北京幻想
纵横；

2021.11   上榜“2021上海软件和
信息技术服务业百强企业” 。

2018.5    七猫开始探索免费阅读模式；

2018.8  七猫免费小说App上线，专注为

用户提供正版、免费、优质的网络文学内

容阅读服务。

2020.12  荣膺“上海文化企业十佳”提名

奖及金文旅奖“上海在线新文旅20强”；

2020.12   举办首届现实题材征文大赛；

七猫营收突破28亿元，首次实现盈利。

2022.7，设立海南内容审核中心；

2022.11，荣膺“上海文化企业十强”、松

江区“区域性总部企业”，上榜“2022上海

软件和信息技术服务业百强企业” 。

2023

2023.03  七猫&纵横作家中心合
并；

2023.11  上榜“2023上海软件
和信息技术服务业百强企业”;

2023.12  获评上海“2023年度

民营企业总部”。



公司简介及核心优势

6亿+ 
七猫免费小说

服务用户数量

170万+
七猫纵横原创

网络作家数量

100万+ 
七猫纵横拥有

优质作品数量

4500部+
七猫纵横已衍生

改编作品数量

七猫经营使命



公司简介及核心优势

七猫

业务

生态

总览

上
游

中
游

下
游

版权分发

IP衍生运营免 费 + 付 费
并 驾 齐 驱

将原创版权分发至七猫免费小说、纵横小说、熊猫脑洞小说及头部三方阅读平台

积极探索书影漫游联动，实现有声、影视、动漫、出版、出海等全渠道版权运营

版权引进
从150余家三方内容平台引进海量优质内容

IP孵化
面向作者孵化原创精品作品



公司简介及核心优势

品牌商业化营销矩阵打法

阅读主题皮肤

头像挂件

礼物打赏道具

定制封面/插画

作家征文

有声专辑

短剧合作

小说内容植入

MAX品专

激励营销合作

创新硬广资源

原生运营资源

官方自媒体矩阵

户外渠道资源

S级内容IP

七猫品牌形象IP



数字营销领域突出成绩

2020

七猫服务用户超3亿

2018

七猫免费小说App全面

上线，专注为用户提供

正版、免费、优质的网

络文学内容阅读服务。

2022

熊猫脑洞小说、七猫作家助手、

奇妙小说网和脑洞星球全面上线

积极探索自制剧业务

2017

七猫公司创立

七猫中文网诞生

2019

七猫获得百度战略投资举办第一届

作者大会，专注原创文学IP孵化

2021

七猫并购纵横文学

成功举办“首届现实题材征文大赛”

服务用户超5亿

6亿+ 170W+
累计服务用户 原创网络作家

100W+ 4500部+
衍生改编作品优质文学作品

七猫7年深耕数字阅读，成就国民级小说APP

数据截至23年12月



数字营销领域突出成绩

• 七猫品牌广告

首个打入“ ”与“ ”标签赛道

数据来源：2023中国数字营销生态图谱



数字营销领域突出成绩

多维度开发IP版权 

激发版权衍生价值

以网络文学为内容源头，囊括出版、有声、动漫、影视、游戏、出海等业态的庞大生态体系；

数据截至23年12月



服务的主要客户
合作案例——魔卡少女樱回忆钥匙（文字点睛）

在手游发布之际，创新技术硬广为品牌软性植入巧妙营造突破口，极致传播品牌声量，精准触达TA人群。

个性化ICON植入
趣味吸晴

封
印

联想关键词
塑造品牌记忆

开屏大曝光抢占用户第一眼
合作
策略

认知度建立

以文字点睛加深品牌联想

兴趣感提升

超高CTR拉动高效转化

高效转化



服务的主要客户

征文周期
1个月

获奖作品量
5部

七猫官方自媒体矩阵外部宣推 七猫全域广告资源宣推，全面触达站内外作者、用户

合作案例——伊利轻慕（作家征文）
以故事化征文塑造伊利轻慕AI数字人角色，定义在消费者心中的品牌形象及价值认知

资源总曝光
965万+

活动访问量
100万+



服务的主要客户
合作案例——伊利轻慕（IP联名）

IP 强强联动为伊利轻慕品线抢占市场关注度，撬动声量传播

创意海报设计

将IP与伊利轻慕形象巧妙融合，
并植入产品卖点，联合定制打造
专属海报展现品牌特色内容

微博借势热点，话题全面发酵

微博联动，结合节日热点+奖品激励令
用户主动参与分享互动，话题度拉满

全域资源推送，触达海量曝光

品牌LOGO全方位植入活动资源
及活动专题页面，彰显品牌力

3.7亿次



服务的主要客户

项目亮点升级

• 合作客户案例——米哈游《星穹铁道》

1个月
征文周期

10部
获奖作品量

项目亮点升级

通过联合定制征文以内容为游戏新版本进行预热，并搭载用户周边活动全面提升用户阅读兴趣

项目成绩

特设征集长篇赛道和短篇赛道，
满足不同用户的阅读需求

获奖作品展示以及用户周边激励
进行结合，全面提升阅读兴趣

1.7亿次

7千万+
资源曝光量

500万+
活动访问量

数据统计截至2.5



服务的主要客户合作客户案例——天猫年货节

可读 可玩 可买

开启小说植入新模式

都市
人生

现代
言情

古代
言情

游戏

玄幻
奇幻

历史

覆盖TOP50连载小说，6大分类
从古至今，从现实到架空场景，
全方位渗透，上线日覆盖超过400万UV
在文字中为天猫年货节搭载无尽的想象力

全民共创有滋有味 边看变买实现链路闭环

作家 55篇原创猫傲天小故事

覆盖都市情感，魔幻修仙，末世求生，
游戏竞技，回乡逆袭等多元化题材

用户 50+篇精选创作

站内/外激发用户创作激情，大开脑洞

开屏

阅读行为完整路径覆盖
引导回淘

文字
点睛

社区
运营
资源

互动活动宣发
引导用户参与

达人 6支解压视频

配合精选逆袭小故事，伴随过年返乡路

看年货，买年货，一键下单
省心省力

站内/外“里应外合”
站内：互动活动+热门植入为天猫打造年货节专场

站外：微博/小红书社媒互动，为活动外部造势



数字营销领域突出成绩

2023年度
营销模式突破
1. 伊利开启商业化全新征文合作模式，并引导网易，米哈游等客户下单合作
2. 天猫年货节开启小说植入新篇章
3. 成功孵化大IP《第一瞳术师》，并实现伊利破冰合作

广告形式创新
1. 文字点睛：将品牌内容融入小说章节，通过创意动效实现种草拔草全路径转化，在行业中
与广告主中广受好评
2. 奇妙橱窗：实现插页广告形式创新，在阅读器内实现裸眼3D动效，加强用户阅读体验
3. 气泡广告：开屏/插页位置创新互动样式，增加用户互动意愿
4. 开屏入画：开屏动效联动插页形式，延展广告主创意，增强广告创意



服务的主要客户

• 百变小樱，网易，伊利，天猫，米哈游，百事可乐，百威，


